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Viele Arbeitnehmer hiangen einer
[llusion an - der Vorstellung, dafs
das soziale Netz im Nottall tragfa-
hig ist, wenn sie ihren Beruf wegen
einer Krankheit nicht mehr aus-
uben konnen. Zudem wird das Risi-
ko einer Berufsunfahigkeit weithin
unterschatzt: Jeder fiinfte Beschaf-
tigte scheidet wegen Krankheit
oder Unfall vorzeitig aus seinem
Job aus. Doch nur wenige sind ge-
gen Berufsuntahigkeit ausreichend
versichert.

Die gesetzliche Erwerbsminde-
rungsrente reicht selten aus. Den
Jahrgiangen 1961 und spater wird
die Rente aber nur dann voll ausge-
zahlt, wenn sie nicht mehr als dreil
Stunden am Tag arbeiten konnen.

Sie erreicht nur ein Drittel des letz-
ten Bruttogehalts.

Das Risiko Berufsunfahigkeit ist
somit Privatsache. Wer sich nicht
darum kummert, dem drohen im
schlimmsten Fall Armut und Sozi-
alamt.

Viele Verbraucher schrecken al-
lerdings vor der hohen Pramie fiir
einen ordentiichen Schutz zuruck.
Eine 36jahrige kautmannische An-
gestellte, die im Innendienst arbei-
tet und die 2000 Euro Berufsunfi-
higkeitsrente bis zum vollendeten
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Sonntag, 26. Februar 2006
Der Verbrauchertip

Die verdringte

Gefahr

65. Lebensjahr absichert, bekommt
eine ausgezeichnete Versicherung
erst ab 108 Euro.

Wer einen risikotrachtigeren Be-
rut ausibt, etwa Fluglotse oder
Journalist ist, zahlt schnell das
Doppelte. Wenn sich das Start-
alter fur den Bezug der gesetzli-
chen Rente, wie von der Bundesre-
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gierung geplant, schrittweise auf

67 Jahre erhoht, werden die Tarife
bald noch teurer. Denn das Risiko
Invaliditat steigt mit zunehmen-
dem Alter uberproportional stark.
Es kann sich also lohnen, schon
vorher einen Vertrag abzuschlie-

Aien.

Doch das ist leichter gesagt als

getan: ,Die Versicherungsbedin-

gungen werden immer besser,

doch die Annahmepolitik der Versi-
cherer scheint beinahe willkiirlich
zu sein“, beobachtet Manfred Po-
weleit, Chefredakteur des Bran-
chendienstes ,,map-report”.

Knapp 13 Prozent der Antrage
wurden abgelehnt. Und nur die
Halfte der Kunden, deren Antrage
angenommen werden, erhalt den
gewunschten Schutz. Zudem wer-
den Kunden haufig zu niedrig ver-
sichert.

Falsche oder vergessene Aus-
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kuntfte werden im Ernstfall schnell

zum Stolperstein. Werden die Ge-
sundheitsfragen nicht vollstindig
und korrekt beantwortet, darf der
Versicherer binnen zehn Jahren

vom Vertrag zurucktreten und die
Leistung verweigern. Verbraucher-
schutzer Michael Wortberg rit,
wlieber ein Zipperlein zuviel ange-
ben als eines zuwenig“. Hinweise
aut verschwiegene Vorerkrankun-
gen finden Versicherer bei der

Konkurrenz, bei Arzten oder in
Krankenhausern.

Wortberg emptiehlt, in jedem
Fall eimnen Tarif zu wahlen, der kei-
ne Verweisungsklausel enthalt.
Das heifdt, der Versicherer kann sei-
nen Kunden nicht zwingen, einen
anderen Beruf auszutben.

Zudem sollte eine Nachversiche-
rungsgarantie vereinbart werden.
Wenn der Lebensstandard steigt
oder eine Familie gegrundet wird,
braucht man auch eine hohere Ab-
sicherung.

Hilte beim Abschlufi bieten die
Verbraucherzentralen (www.ver-
braucherzentrale.de) oder unab-

hangige Versicherungsberater
(www.bvvb.de). chf.



