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PRASENTIEREN UND REPRASENTIEREN ALS

FUHRUNGSAUFGABE
Zielgruppe: Fihrungskrafte, Inhaber, Meister und leitende Vertriebs-
fuihrungskrafte.
Seminarziel: In diesem Training lernen Sie den scheinbaren Widerspruch

zwischen prasentieren und reprasentieren aufzuheben. Sie lernen
Ihre personlichen Starken und Schwachen kennen und nutzen diese

fur die individuelle Umsetzung Ihrer Fiihrungsaufgaben

Methode: Lehrgesprach, Entwicklung und Erorterung von Rollenspiele,

Videoanalysen, Beispiele, Erfahrungsaustausch

Inhalte: Prasentationstraining
Prasentationstechniken und Aufbau
Analyse der Zielgruppe
Mentale Vorbereitung
Reprasentation als Aufgabe
Starken-Schwachen- Analyse
Darstellung der eigenen Leistung

Praktische Ubungen

Dauer: 2 Tage



